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Strategie di negoziazione
in famiglia e a scuola

. Marco Vinicio Masoni
(Centro Formazione-Studio, Milano, didatta nelle Scuole
di Speclalizzazione in Fsicoterapia Interazionista, Padova e Mestre)

el

Trento
20 e 21 marzo 2015



Informazioni

Presentazione

Scuola e famiglia hanno trasmesso per secoli i saperi € le regole ai ragazzi
e ai bambini con comandi e ordini. Oggi, di fronte a ragazzi tendenzialmente
disobbedienti, questi saperi non passano. Occorrono quindi strumenti nuovi,
come la negoziazione. «Negoziare», nell'accezione proposta in questo corso,
significa ottenere cambiamenti senza comandarli, senza cioe utilizzare la
protezione dei nostri ruoli gerarchici. | nostri figli e i nostri studenti chiedono,
forse come mai prima nella storia, che li si tratti con il rispetto dovuto a chi —
pur essendo meno competente — ha pari dignita. Il corso insegnera non solo a
individuare le situazioni che possono essere affrontate negoziando, ma anche
a mettere in atto con successo l'arte delle negoziazione con figli e allievi.

Metodologia

Il corso consistera in lezioni d’aula e in momenti esperienziali con
simulazioni ed esercitazioni. Verra privilegiato il fare.

Destinatari

Insegnanti, genitori, educatori, psicologi, pedagogisti.

Sede

Edizioni Centro Studi Erickson

Date e orari

Venerdi 20 marzo 2015: dalle 14.00 alle 18.00
Sabato 21 marzo 2015: dalle 9.00 alle 13.00 e dalle 14.00 alle 16.00

Attestato
Al termine del corso verra rilasciato un attestato di frequenza.

Costo
€160,00 + 22% IVA (€ 195,20 IVA inclusa)

Compila la scheda di iscrizione su www.formazione.erickson.it
ed effettua il pagamento secondo le modalita indicate.
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